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พฤกษา ประกาศแผนปี 61 มุ่งรักษาความเป็นทีห่น่ึงในตลาดและสร้างแบรนดใ์หแ้ข็งแกร่ง 

ตัง้เป้ายอดขายและรายได้โต 13% และ >10% ตามลาํดับ 

 
พฤกษา ผู้นาํอันดับหน่ึงในวงการอสังหาฯ ประกาศแผนปี 61 ตัง้เป้ายอดขาย 53,742 ล้านบาท รายได้ 50,500 

ล้านบาท ชูกลยุทธรั์กษาความเป็นทีห่น่ึงในตลาด มุ่งสร้างแบรนด ์โดยเน้นการใช้นวัตกรรมและดจิทิลั พร้อม

จับมือพันธมิตรร่วมพัฒนาคุณภาพสินค้าและบริการของทีอ่ยู่อาศัยใหด้ียิง่ขึน้  

 

นางสุพัตรา เป้าเป่ียมทรัพย ์รองประธานเจ้าหน้าทีบ่ริหารกลุ่ม บริษัท พฤกษา โฮลดิง้ จาํกัด (มหาชน) เปิดเผย

ถึงแผนธุรกิจในปี 2561 ว่า “ดว้ยวิสยัทศันล์ะพนัธกิจของบริษัทฯ ที่จะกา้วไปสู่แบรนดอ์นัดบัหนึ่งในใจคนไทย และเป็นที่

หนึ่งในตลาดอสงัหาริมทรพัย ์พฤกษาจึงใส่ใจทุกคุณภาพเพื่อทัง้ชีวิตที่ดีขึน้ ในปีนีจ้ึงมุ่งเนน้ศึกษาเรื่องเมกะเทรนดข์อง

ตลาด โดยอีก 5 ปีขา้งหนา้มูลค่าตลาด Smart Home จะเติบโตเพิ่มสงูขึน้ 13.65% บริษัทฯ จึงนาํเทคโนโลยีใหม่ๆ มาใช้

การพฒันาที่อยู่อาศยัเพื่อเพิ่มคณุภาพและบรกิาร ตอบโจทยค์วามตอ้งการของลกูคา้ทัง้ในวนันีแ้ละอนาคต อาท ิการเย่ียม

ชมโครงการใหม่ผ่านระบบ VR รวมถึงการสั่งการเครื่องใชไ้ฟฟ้าต่างๆ ในบา้นผ่านระบบ AI เป็นตน้ รวมถึงพฒันาสินคา้

และบริการเพื่อรองรบัสาํหรบัสงัคมสงูวยั นอกจากนีบ้ริษัทฯ ไดใ้ชแ้ผนกลยุทธก์ารตลาดแบบ Digital Marketing เพื่อให้

สอดรบักบัไลฟ์สไตลข์องลกูคา้ ซึ่งที่ผ่านมาถือว่าประสบความสาํเร็จเป็นอย่างสงู ส่งผลใหเ้ว็บไซตพ์ฤกษามียอดผูเ้ขา้ชม

สูงสุด และกา้วขึน้มาเป็นเว็บไซตอ์ันดบัหนึ่งของธุรกิจอสงัหาริมทรพัยไ์ทย โดยปีที่ผ่านมามียอดขายที่มาจากส่ือดิจิทัล

16,101 ลา้นบาท เติบโตจากปีก่อนหนา้ถึง 98%  

 

ดา้นภาพรวมตลาดอสงัหาริมทรพัย ์ปี 2561 ในเขตกรุงเทพฯ และปริมณฑล คาดว่าจะมียอดขายเติบโตจากปีที่ผ่านมา

ประมาณ 5% มีมลูค่าตลาดรวมประมาณ 4.20 แสนลา้นบาท โดยมีปัจจยัสนบัสนนุโครงการลงทนุดา้นการคมนาคมของ

ภาครฐับาล ซึ่งในปีนีบ้รษัิทฯ ตัง้เป้ายอดขายไวท้ี่ 53,742 ลา้นบาท เติบโตเพิ่มขึน้ 13% และรายได ้50,500 ลา้นบาท หรือ

เติบโต >10% รวมถึงการเพิ่มความสามารถในการทาํกาํไรให้เติบโต >13.5% โดยมาจากแผนการเปิดโครงการใหม่ 

จาํนวน 75 โครงการ มูลค่า 66,700 ล้านบาท และการปรบัปรุงประสิทธิภาพการใช้งบประมาณ รวมถึงการร่วมกับ

พนัธมิตรเพื่อพฒันาและเพิ่มประสิทธิภาพของสินคา้ใหดี้ย่ิงขึน้ อาทิ การใชเ้สาเข็มมาตรฐาน มอก. ของ GEL, รว่มมือกบั 

SCG พัฒนาวสัดุก่อสรา้งที่ทันสมัยมาใชใ้นโครงการ และการพัฒนาคุณภาพสีทาบา้นร่วมกับ TOA เป็นตน้ ดา้นความ

คืบหนา้ของโรงพยาบาลวิมตุขณะนีโ้ครงการไดผ่้าน EIA และกาํลงัอยู่ในระหวา่งการก่อสรา้งโดยใชง้บประมาณ 650 ลา้น

บาท คาดวา่จะสามารถเปิดใหบ้รกิารแก่ลกูคา้ไดใ้นปี 2020 
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ด้าน นายปิยะ ประยงค์ ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร กลุ่มธุรกิจพฤกษา เรียลเอสเตท บริษัท พฤกษา เรียล

เอสเตท จํากัด (มหาชน) เปิดเผยว่า “ในปีนีภ้าพรวมตลาดของกลุ่มธุรกิจแวลูมีการเติบโตเพิ่มขึน้จากปีก่อน อยู่ที่ 

4.79% ทั้งตลาดบา้นเด่ียว ทาวนเ์ฮาส ์และคอนโดมิเนียม สาํหรบัแผนกลยุทธ์ของกลุ่มธุรกิจแวลูในปีนีย้ังคงเน้นการ

พฒันาโครงการที่อยู่อาศยัสาํหรบัผูมี้รายไดร้ะดบักลาง-ล่าง เพื่อรกัษาฐานลกูคา้กลุ่มเดิม และขยายฐานกลุ่มลกูคา้ไปยงั

ระดบักลาง – บนมากขึน้ เพื่อใหค้รอบคลมุในทกุเซ็กเมนต ์โดยนาํนวตักรรม “พฤกษา 4.0” มาใชใ้นการก่อสรา้งที่อยู่อาศยั

ทุกโครงการ พรอ้มจับมือร่วมกับพันธมิตรต่างๆ เพื่อเพิ่มศักยภาพการพัฒนาที่อยู่อาศัยอย่างต่อเน่ือง นอกจากนีย้ังมี

แผนพฒันาโครงการแนวราบบนถนนบางนา-วงแหวน มลูค่า 8,000 ลา้นบาท ซึ่งถือไดว้่าเป็นโครงการเมกะโปรเจคที่ใหญ่

ที่สดุของปีนี ้ 

  
นายประเสริฐ แต่ดุลยสาธิต ประธานเจ้าหน้าที่บริหาร กลุ่มธุรกิจพฤกษา เรียลเอสเตท-พรีเมียม บริษัท 

พฤกษา เรียลเอสเตท  จาํกัด (มหาชน) เปิดเผยว่า “ในปีนีพ้ฤกษาเตรียมเดินหนา้ลยุตลาดพรีเมียมอย่างต่อเน่ือง โดย

ตัง้เป้ายอดขายไวท้ี่ 6,800 ลา้นบาท และเป้ารายไดไ้วท้ี่ 3,500 ลา้นบาท และมีแผนเปิดโครงการใหม่ จาํนวน 8 โครงการ 

มลูค่า 10,260 ลา้นบาท ซึ่งปีนีย้งัคงมีการเปล่ียนแปลงอย่างต่อเน่ืองครัง้ใหญ่ของธุรกิจอสงัหารมิทรพัย ์และมีปัจจยัความ

เส่ียงของการลงทนุโครงการขนาดใหญ่ บรษัิทฯ จึงเนน้พฒันาที่อยู่อาศยัที่มีจาํนวนยนูิตไม่เยอะ ซึง่จะใหค้วามเป็นส่วนตวั

มากกว่า โดยพฒันาที่อยู่อาศยัในรูปแบบใหม่ใหมี้ความโดดเด่นเฉพาะตวัเพื่อสรา้งความแตกต่างจากตลาดและคู่แข่ง ซึ่ง

ที่ผ่านมาถือว่าพฤกษาไดป้ระสบความสาํเรจ็ในตลาดพรีเมียมเป็นอย่างสงู และในปีนีก็้มั่นใจไดว้่าจะเป็นอีกปีที่สามารถ

บรรลเุปา้หมายที่วางไวเ้ช่นกนั 

 

 


